招聘简章
河南锐之旗网络科技有限公司成立于2004年，总部在郑州，是河南省百度总代理，是百度在河南省的营销服务中心，互联网百强企业，信阳子公司成立于2014年，目前招聘销售岗，岗位职责主要是开发新客户，给客户在互联网平台上做广告宣传推广，进行客户引流，可享受单双轮休，六险一金，合理提成，交通补贴，节日福利等，完善的培训制度和广阔的晋升发展空间。
【职位职责】 1、负责搜集新客户的资料并进行沟通，开发新客户； 2、通过电话与客户进行有效沟通了解客户需求, 面谈拜访客户，促成合作； 3、维护老客户的业务，挖掘客户的“潜力”； 4、协助客户资质相关材料的办理、跟进与反馈； 5、根据部门目标完成个人业绩。
【职位要求】 1、大专学历起，口齿清晰，普通话流利，语音富有感染力； 2、对销售工作有较高的热情； 3、具备较强的学习能力和沟通能力； 4、性格坚韧，思维敏捷，具备良好的应变能力和承压能力； 5、有敏锐的市场洞察力，有强烈的事业心、责任心和积极的工作态度，有相关销售工作经验者优先。
【福利待遇】 丰厚薪资：无责底薪+提成 六险一金：养老、医疗、失业、工伤、生育、补充医疗保险、住房公积金 员工福利：法定假期、带薪年假、年终奖激励、温馨的工作氛围、团队旅游通通有、大小节日不缺礼物。
【平台优势】 1、发展空间：专业系统的培训机制，完善的内部晋升体系，不按资历按能力；
2、 公司平台：百度河南营销服务中心，河南互联网领军企业，连续六年评选为中国互联网百强 企业。
【百度推广】百度搜索推广：一种按效果付费的网络推广方式，让有需求的人便捷地找到适合自己的产品和服务，也让企业用少量投入就可以获得大量潜在客户，有效提升企业品牌影响力。

培训&晋升：
没有工作经验？我们有完善的培训机制担心不适应环境？害怕hold不住工作？那都不是事~
1.带你成长带你飞：
[bookmark: _GoBack]新员工入职培训、储备干部训练营、管理和业绩共同齐飞的新腾飞项目、骄阳计划、铸将行动等培训课程、高管腾云行动、素质拓展训练….各种的培训项目一应俱全。
2.两条通道任你选：
纵向管理路线：每年多次竞聘机会（专员--部门主管--部门经理--大区经理—总监—副总）；
横向专业路线：每季度根据个人业绩/绩效有晋级晋档机会，晋级晋档皆加薪。
还在羡慕别人家的公司吗？小锐就是别人家的公司哟，加入锐之旗，您也可以是别人羡慕的对象！心动不如行动，锐招君一直都在这里，等你哟~
联系人：杨女士
联系方式：15837607936
工作地址：信阳市羊山新区前进街道新八街信阳电子商务产业园4楼403百度营销服务中心
